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La nostra promessa

Un servizio da grandi.

Con l'attenzione al cliente della boutique.

Offrire un livello di consulenza strategica di marketing, networking
e comunicazione accessibile alle PMI e realta in sviluppo senza pero
Il costo tipicamente richiesto da grandi network con grandi strutture.
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il nostro percorso

Nati il 20.01.2020

Determinati per natura.

Audience Zero srl nasce al principio della fase pandemica.

Grazie alla professionalita, competenza e forza di volonta di due
professionisti con oltre 20 anni d'esperienza internazionale siamo
riusciti a crescere durante un contesto complesso.

Spinti solo dal desiderio di fare bene e contribuire alla crescita dei
propri clienti cosi da poter alimentare la propria.



il nostro approccio

Noi non promettiamo la luna

ne soluzioni turn-key in grado di cambiare la situazione dall'oggi al domani.
mMa un approccio metodico e professionale pensato per soddisfare le vostre

necessita e raggiungere gli obiettivi.




il nostro processo

fficaci. Costanti.

Adattabili.

Abbiamo sete di sapere, cosi da potervi guidare al meglio



il nostro processo

Comprendere
prima di agire.

Impariamo da voi i segreti del mercato,
applichiamo le nostre conoscenze e competenze
cosi da garantirvi la soluzione piu efficace

per raggiungere i vostri obiettivi.

La nostra visione é sul il medio/lungo periodo,
per tanto la prima fase dei nostri progetti
e sempre quella analitica e strategica.

Senza chiarezza di visione diventa difficile
sviluppare piani tattici ed eseguirli.



il nostro processo

Rapidi perché efficaci.

La chiarezza e fondamentale affinché il nostro team
possa recepire le vostre richieste e restituirvi
soluzioni semplici nella loro esecuzione.

| nostri clienti apprezzano la nostra rapidita di esecuzione
perché figlia di un'analisi strutturata che porta a soluzioni
chiare, studiate per far rendere al meglio le vostre risorse.

Il nostro ambiente di lavoro digitale condiviso facilita e
velocizza il tutto, garantendo cosi costi sempre competitivi.



il nostro processo

Nati per le
lunghe distanze.

Crediamo fermamente che avere obiettivi
chiari aiuti a tracciare la rotta da seguire.

Se c'é una cosa che abbiamo imparato l'importanza di
prefiggersi obiettivi nel medio e lungo periodo.sappiamo
come lavorare, sappiamo come lavora con voi ma
soprattutto creare partnership durature.
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Come ingaggiarci:
Ingaggiarci € semplice percheé ci adattiamo alle vostre esigenze.

Possiamo darvi il nostro punto di vista, concentrarsi sulla task
facilitando cosi anche il processo di conoscimento reciproco,

oppure iniziare un percorso di crescita reciproca.

Analisi Ad Hoc Partnership
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il nostro team

Team

Mkt
& Coms

Social
& Digital

Specialisti

Mattia
Nicodano

Sergio
Meschi

Francesca
Vornoli

Omar
Baldussi

lvan
Romano

James
Pearsons

Creativi

Alessandro
Mandelli

Mairo
Cinquetti

Nicola
Pezzotti
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Tutto il lavoro su un'unica piattaforma

Basecamp
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@ The cllent can see this entire to-do list.

MNuovo brief in merito ad un ADV che dovremmo creare per la fiera IFEAT che si svolgera 8-12 ottobre a
Berlino, all'intercontinental Hotel...ma prima una piccola intro su cos'é IFEAT.

L'IFEAT & l'international Federation Of Essential Oils And Aroma Trades, una specie di Associazione

che raggruppa molti membri nel mondo e rappresenta gli interessi delle aziende coinvolte nella

produzione, trasformaziona, commercio @ produzione delle molte migliaia di ingredienti utilizzati negli

aromi, nelle fragranze e nell’aromaterapia.

Annualmente organizza gueste fiere, guesti congressi in cui L vari "trader” si incontrano e
commerciano i vari ingredienti. Quest'anno nell'Hotel di Berlino avremo una meeting room dedicata
con tavolo @ alcuni nostri delegati pronti ad incontrare forniteri, clienti ecc... (immagino porteremao la
tovaglia e vediamo se fare roll up).

Tornando a nol, abbiamo diritto ad una "half page advert in the printed delegate guide", quindi una
meta pagina in cui dobbiamo letteralmente spaccare! Allego le specifiche da loro fornite *Berlin Advert
spec (1)"

Allego inoltre alcuni nostri ADV creati in passato (mai per mezza pagina perd, & qui che invoco il vostro
prezioso aiuto), in cul si parla di materie prime @ ingredienti. Speciaimente nel file "ADV" a pagina 3 ¢'é
I'immagine dell'arancio spruzzato che ben si potrebbe prestare a questo tipo di cosa, con un Qr Code
che rimandi alla pagina F&F Materials - fammi sapere se potete crearlo voi per favore).
Nel file "ADV_2019_FFM" invece c'é& un altro tipo di ADV, che perd non userei. Ne prenderei solo il
testo e lo sposterei nell'altro.

Intanto mi confronto con Valerio se vengono fuori altre idee.
L'ADV @ da consegnare entro 1 giugno, ma, per ovvie ragioni, mi piacerebbe riceverlo gia settimana
prossima, cosl da avere il tempo di fare con Valerio le dovute valutazioni, Penso che basti un giormo

per ricevere una prima impostazione cosi vediamo come andare avanti.

Grazie mille e buon lavoro,
David

E CHEMISTRY

OF EMOTIONS




Professionogls

Un servizio nato per professionisti che vogliono
restare al passo coi tempi senza perdere tempo.
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Siamo sempre disponibili per un confronto.

Contatti

Mattia Nicodano
Partner | Coms

mn@audiencezero.com
+39 349 401 9607



